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1. PRIPRAVA NEMOVITOSTI

Velmi dalezitd je hlavné pfiprava nemovitosti
pred focenim, drzte se témito radami:

Blanka Lemonova +420 728 199 743

dum )
realit.cz

JAK SPRAVNE
FOTIT NEMOVITOST!

Foceni nemovitosti neni jednoduché. Dejte si pozor na hlavné na svétlo.
PouZijte tento seznam a pfipravte nemovitost pro spravné focent

ODSTRANTE NASLEDUJIJI ) OBYVACIi POKOJ
MAXIMALIZUJTE PROSTOR A PAMATUJTE MENE JE VICE! SCHOVEJTE!

[0 Rodinné foto 0TV ovladate

[0 Vzpominkové dekorace (napf. z dovolenych) O Videohry

[0 Zvireci misky, pelechy a hracky 0 VSechny el. kabely

O Knihy, €asopisy (volné lezici)
0 Upravte v8echny polStare

PODLAHA
ODSTRANTE

0 Odpadkové kose
[J Kobere¢ky a rohoze

Tip: pokud mate hezky kousek ndbytku (napr. konferencnf
stolek) je mozZné naaranzovat par knih a vytvorit tak
LAMPY A SVETLA prijemnou dekoraci.

[ Rozsvitte vSechny svétla a lampy
O Vymeéiite nefunkéni zarovky

Tip: fotte vice fotografif z vice Ghl{, pak vyberete tu nejleps.

Pokud chcete poradit nebo pomoci s prodejem

nemovitosti, nevahajte mne kontakovat :
Blanka Lemonova - lemonova@dumrealit.cz
tel.: 728199 743




28 199 743

dum @i
realit.cz

JAK SPRAVNE
FOTIT NEMOVITOST!

Uréité fotografie upravte v nékterém z programéi na tpravu fotografif
Vysledek je pak mnohem lepsi.

KOUPELNA

ODSTRANTE!

[ KoSe na pradlo

O Odpadkovy ko$

[0 Nadoby s mydlem a Sampony
O Koupelnové podlozky

[ Ruéniky, Zupany atd.

VYBAVENI{

[ Zrcadla a sprchova zasténa bez Smouh
[0 Zavrené z&chodové prkynko

Tip: pokud chcete pouzit utérky pro dekoraci kuchyné dejte
pozor, je dllezité je sladit a Ghledné sloZit.

Tip: pro dokonalou fotografii dejte viechny vodovodni
baterie do centra dfezu nebo umyvadla.

KUCHYNE A JIDELNA

SCHOVEJTE!

0 V8echno pouzivané nadobf

[ Malé spotiebice

0 Jidelni podlozky

0 Lahve s vodou nebo pfipravky

SPOTREBICE

0 Vycistéte vSechny spotfebice

0 Dejte pozor na Smouhy

[ Zapnéte svétlo trouby pro lepsi atmosféru
0 Z lednice odstrarite vS§echny magnety,
détské obrazky a kalendare

Pokud chcete poradit nebo pomoci s prodejem
nemovitosti, nevahajte mne kontakovat :

Blanka Lemonova - lemonova@dumrealit.cz

tel.: 728 199 743




2. VYBER REALITNIHO MAKLERE

Jak vybrat toho spravného realitniho maklére? Zeptejte se
na doporuceni zndmych nebo kolegl v praci, hledejte
makléfe pomoci internetu, sledujte jak se prezentuje.

Protoze, tak bude nejspis také prezentovat Vasi nemovitost.

Sejdéte se s par realitnimi makléfi nenechavejte to jen na

nahodé.

JAK BY MEL PROFESIONALNi REALITN] MAKLER PRACOVAT:

Velmi dllezité je, aby se jako prvni zajimal o vas. O to jaky mate
davod prodeje nemovitosti, protoZe jen tak vam dokaze nejlépe

pomoci

= Pomuze vam nastavit spravnou prodejni cenu
= Poradi vam ohledné pfipravy nemovitosti na prodej
= Vzdy vam poskytne informace o vSech zajemcich o vasi nemovitost

= Propaguje vasi nemovitost, tak aby byla stale viditelna na vSech
prednich strankach realitnich server(

= Je neustéle k dispozici pro poskytnuti prohlidky nemovitosti, zajisti
kupujicim ovéfeni financnich moznosti

= Okamzité s vami projednava kazdou nabidku na koupi
= \Vyjednava pro vas tu nejvyssi cenu

= Zajistuje veskeré pravni dokumenty souvisejici s pfevodem
nemovitosti

= Ujisti se, ze vSe prob&hne v pofadku az do konce prodeje je s vami



3. SPRAVNE NASTAVENI PRODEJNI CENY

Nastaveni spravné prodejni ceny je velmi dalezity krok. Nastavenim
pfilis vysoké ceny budete nemovitost prodavat mésice a mozna se ani
neproda.

Nastavenim pfilis nizké ceny pfijdete o pfilezitost pro lukrativnéjsi
nabidku.

Proto je velmi dilezZité se o tomto poradit s
odbornikem

Realitni makléf vam zpracuje sprdvnou prodejni cenu zalozenou na
porovnani ostatnich aktudlnich nabidek na trhu. Nabidek, které se v
poslednich 6-ti mésicich prodali. Diky tomu, ze denné navstévuje rlizné
nemovitosti, ma mnohem lepsi pfehled o realitnim trhu. Dlvéfujte mu.

4. MARKETING - INZERGE NEMOVITOSTI

Uz jsme zminovali sprdvné nastaveni kupni ceny nemovitosti. Stejné
tak je dllezité dosdhnout maximalniho mnozstvi oslovenych
potenciondlnich zdjemcd o nemovitost. V dnesni dobé internetu,
mobilnich aplikaci a profesionalité realitnich makléf je to pro kupujici
jesteé jednodussi.

Co by u marketingu nemélo chybét:

Dostatek kvalitnich fotografii
Detailni informace
Virtualni prohlidka
Inzerce na max. poctu inzertnich server(
Topovani nabidky
Aktivni osloveni poptévajicich v dané lokalité
Prizplisobeni marketingu béhem prodeje



5. VYJEDNAVANI

Skutecnost je, ze proces vyjedndvani pres realitniho maklére
vdm dava vice vyhod a moznosti.

Zakladni pravidla uspésného vyjedndvani

Pred tim, nez zac¢nete vyjednavani s kupujicimi zjistéte zplsob
financovani koupé vasi nemovitosti. Hotovost je rychlejsi, hypotéka nebo jiny
uvér koupi prodlouzi.

Budte pfipraveni se rozhodnou k nabidce velmi rychle. Neni vhodné
nechat kupujici, ktefi ucinili nabidku ¢ekat. S timto vam zkuSeny realitni

makléf velmi rychle poradi.

ZUstarite v klidu a budte trpélivy. Zadné unédhlené rozhodnuti ani emoce
nejsou pfi vyjedndvani vhodné.

Vérte profesionalnimu realitnimu makléfi, ktery za vas ucini vSe potfebné
k tomu, aby bylo vyjedndvani dspésné a vedlo k jistému prodeji.

6. PRODEJ

A je to tady!! Skutecné prodavate. Na co si dat pozor a na co
nezapomenout.

Mame kupujici, co dal?
= kontrola vSech pozemk( a staveb, které prodavame
= ovéfit totoznost kupujicich a plivod financovani
= zajisténi pfevodu nemovitosti a kupni ceny
= pfepis na katastralnim ufadu
= pfedani nemovitosti
= pfepis energii



T.NEJCASTEJSI DOTAZY

Ptejte se, rdda vdm odpovim.

Co je provize, jak funguje?

Prodavajici
Nechceme realitni kancelar, protoZze chceme kupujicim usetfit za
provizi a také se obdvdme toho, ze kvili spoluprdci s realitni kancelafi a
jeji provizi nemovitost neprodamel!

Odpoveéd

Klienty Casto zajima, jak vlastné zpUsob platby provize funguje? Kdy a
kym je prace realitniho makléfe zaplacena. Profesiondlni realitni makléf
pracuje pouze za provizi z prodeje nemovitosti. Jednoduse feceno, kdyz
prodd nemovitost je zaplacen po skonceni prodeje. Kdyz nemovitost
neprodd zaplacen neni. Provize je vétSinou ur¢ena % z kupni ceny nebo
fixni ¢dstkou.

Kupujici, ktery nechce koupit nemovitost jen kvili tomu, Ze ji
proddva realitni kancelaf, CHCE NA KOUPI NEMOVITOSTI USETRIT.

Moc dobfre vi, Ze pokud si majitelé prodavaji nemovitost sami,
nemaji tolik zajemcil o koupi jako kdyby prodavali s realitni kancelafi.

Mate tedy sice kupujiciho, ale takového ktery ma pocit vyhodné
koupé. A vy jako proddvajici nemate jistotu toho, Ze prodavate
skutecné za tu nejlepsi moznou cenu!!

Chceme si o prodeji sami rozhodovat!

Prodavajici
Chceme o vsem védét, rozhodovat si sami a ne za sebe nechat jednat
tfeti osobu.



Odpovéd

Chcete mit pfehled o tom co se déje. To je logické, jednd se preci o
vasi nemovitost a vase penize. Dbejte vZdy na tom koho si z realitnich
maklérd vybirdte. Pokud s vdmi nejedna na rovinu ihned od zacatku, mél
by jste byt na pozoru.

Ano, na zacdatek to tak mlze plsobit, Ze nejednate sami. Stéle jste, ale
majiteli nemovitosti a pokud nebudete pfesvédceni o sprdvnosti prodeje
nemusite nemovitost prodat. Méjte na paméti, ze ve vysledku je lepsi
nechat za sebe jednat realitniho makléfe. Nejen proto, Ze ma s prodejem
nemovitosti vice zkuSenosti. Ale také proto, Ze vam tak uSetfi jednani's
klientem na pfimo. Tim vam ziskd vice ¢asu na pfemysleni a uSetfite tak
spoustu penéz pfed neuvazenym rozhodnutim. Stale se mate s kym
poradit. Je to jedna z nejlépe fungujicich taktik, jednani pres
zprostfedkovatele.

Dokazeme si to prodat sami. nepotiebujeme k tomu

ralitniho maklére!
Prodavajici

Vime prfesné co délat pfi prodeji nemovitosti, uz jsme nemovitost
proddvali a mdme prdvnika. Vime, kde inzerovat a jak vyjedndvat.

Odpovéd

Ano toto je jedna z nejcastéjSich namitek klientd, kdy jsou
presvédceni o tom, Ze skute¢né zvladnou praci realitniho maklére lépe. U
nékterych realitnich makléfu je to dokonce bohuzel i pravdal!!

Je potieba brat na védomi ¢asovou ndroc¢nost celého prodeje
nemovitosti a také to, ze realitni makléf ma vice marketingovych
nastroju na propagaci a dokaze, tak oslovit vice zajemcu.

Vy nemate tolik ¢asu vénovat se prodeji vasi nemovitosti jako ma
realitni maklér. Mate svoji prdci, rodinu které se chcete vénovat. Zaliby
a povinnosti, které musite vyfridit a nemate ¢asto tolik volného ¢asu.

VyuZijte schopnosti realitnino makléfe, usetfi vam cas, ktery mizete
vénovat né¢emu jinému a zajisti vdm prodej za nejvyssi moznou cenu.
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